Podsumowanie miesiz}c:a

CALMEA - 29.04 - 31.05

Skala dzialan

LEADY KLIENCI

305 59

Pieni%dze

PRZYCHOD KOSZT

13 352 z1 4998 zi

Na co poszedt przychod

Calmea - calmeaspa.pl

@ Dochéd klienta
® Prowizja i obstuga

@ Budzet reklamowy

LICZY SIE ZWROT
RAPORT MIESIECZNY

WIZYTY

87

DOCHOD

8 354 71

8354zt  62,6%

2135zt 16,0%

2 863 zt 21,4%

Liczy sig zwrot - liczysiezwrot.pl




Metryki efektywnosci

KOSZT ZA LEADA KOSZT POZYSKANIA WIZYTY SREDNI PRZYCHOD Z
WIZYTY

9,39 1 32,91 74 153,47 2k

budzet reklamowy podzielony przez budzet reklamowy podzielony przez przychéd podzielony przez wizyty

leady wizyty

Krotko: jak wyszedl miesiac

JEST GIT

Okres od maja do lipca przedstawia si¢ na naprawde dobrym poziomie. Koszt
pozyskania klienta wzglgdem jego dlugoterminowej wartosci jest na poziomie
pozwalajacym nam na dalsze skalowanie i dodawanie innych wariantow ustugowych z
1epsz% marzg.

Najblizsze 2-3 miesigce beda kluczowe w dalszym rozwoju firmy bo przejdziemy z etapu pozysku na etap
restrukturyzacji i skalowania co oméwie réwniez w planie dziatania.

To pozwoli nam jeszcze bardziej zwigkszy¢ warto$é klienta i marze z wizyty, co da mozliwo$é dalszego

skalowania.
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